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Garazscégbol notte ki magat a Pagat Gold Zrt., amelynek jo hire a japan
Komatsu vallalatcsoportig is eljutott.

Csaladias targoncas

indenki megfordult a Pagat
Gold Bt. haromkereki szer-
vizautdja utan, amikor a ki-
lencvenes évek elején fel-
tlintvalahol. Anégyszaz kob-
centis, dizelmotoros Piaggio
markaju jarminek raadasul olyan hangjavolt,
hogy nehézvoltnem észrevenni. ,,Ugy nézett
ki, mintarégi olaszfilmekben a kenyeres au-
tok. Mondhatjuk, hogy ezakis csetteg6 meg-
el6legezte a mai marketingtevékenységtin-
ket” - viccel6dik Bacsi Péter, az alapito tulaj-
donos. AT5 ezer forint kezd6tékével és egy
farogéppel indult vallalkozas kozel husz év
alatt Magyarorszag egyik legsikeresebb tar-
goncaforgalmazoja lett. Bérbe adott gépei-
ket hasznéltak mar jegesmedvék szallitasa-
raés borfalu épitésére is. Nem véletlentil va-
lasztottak maguknak a Pagat nevet: atarokk
kartydban ez a legfontosabb lap.

GARAZSTOL JAPANIG. Nemallttévol Ba-
csi Pétertdl atargoncak vilaga, amikor érett-
ségiutan1991-ben |étrehozta aszervizre sza-
kosodott véllalatot. Fdesapja f6osztalyveze-
toként targonca-munkavédelemmel foglal-
kozottaMERT-nél, amely aszocializmuside-
jén egyediiliként felelt az importtargoncak
mindsitéséért. Nyugdijasként tovabb dol-
gozott szakértoként, és 6 vetette fel, hogy
van jové atargoncakban. A szd szoros értel-
mében gardzsvallalkozasként indultak: Ba-
csi Péter a sziilei garazsaban kezdte két ba-
ratjaval, akik jelenleg s vele dolgoznak. Jel-
lemzd, hogy akiaz elején érkezetta céghez,
amai napig ottvan.

Atulajdonos fontosnak tartja hangstlyoz-
ni, mekkoraszerepe van a Pagat 6sszes alkal-
mazottjanak a sikerben. ,Nem egy bigott,
miszaki cég vagyunk, mindig emberi ol-
dalrél kozelitettik mega dolgokat.” A mun-
katarsak rendszeresen Gsszejarnak flekkent
siitni vagy pétanque-ozni, az idén egy ap-
rilisi délutan pedig a cégvezet6 haromkor
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meglepetésszerlien bezarta az ajtokat, és
elvitte a mit sem sejtd kollégakat a Csoko-
lddé Muzeumba.

Evekig csak javitassal foglalkoztak, majd
miutan1998-ban megvették azelsé hasznalt
targoncat, amelyet feljitottak és eladtak, a
hasznaltgépek értékesitésétis felvették a pa-
lettara. Innen mar csak egy lépés volt, hogy
eladas el6tt bérbe is lehetne adni ezeket,
igy két évvel késobb tovabb béviilt a profil.
A, csendesfejlédés” legnagyobb probléma-
janak az bizonyult, hogy egymads utan nét-
ték ki telephelyeiket, ezértfolyamatosan kol-
toznilik kellett. A hatodik helyen, Matyasfol-
dontalaltak megazidealis komplexumot. A
telephelyek mellett hamar szliknek érezték
abetéti tarsasagiformatis, ezért Bacsi Péter
elébb kft.-t alapitott, majd a tulajdonos 30.
szliletésnapjat megiinneplendd, a cégrész-
vénytarsasagga alakult.

Anagy valtozasta2003-as év hozta, ami-
kor a vilag masodik legnagyobb épitd- és
banyaipari berendezésgyartoja, a Komatsu
azzal kereste meg Gket, hogy elvallaljak-e
a magyarorszagi importér szerepét. Pedig
ezt nem konny( elérni, mert rendkiviil kor-
latozott ajo hir(i targoncagyartok szama, és
alegtobbnek voltitteni forgalmazdja. A Pa-
gat akkoriban mdr sok targoncat hozott be
kalfoldrél - féleg Németorszaghol -, és elég
jovevé hirében dlltahhoz, hogy ajapan gyar
Gketvalassza. Az lizlet nyélbeiitése utdn mar-
kaképviseleti halozatot épitettek ki, tobb

A Pagdt Gold Zrt. f6bb mutatdi
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M Erdemes figyelni a megjelenésre olyan ter-
mékek esetén is, amelyek nem tartoznak
a tomegcikkek korébe.

H Minden érdekldddére potencialis vevoként
kell tekinteni: sosem lehet tudni, ki kér
ajanlatot a jovében.

M Novelheti a hatékonysagot az egyes rész-

M Valsagban kulcsfontossagu lehet a korab-
ban kevéshé nyereséges iizletagak meg-
tartasa.

mint husz szerz6déses partnerrel, Nyiregy-
hazatol Szombathelyig. ,Hatalmas mindsé-
gi valtast hozott. A feladatok sokszor meg-
haladtak a lehetdségeinket, és nagy kihivas
voltmegtallni amegoldast” - mondja errdl
azid6szakrol a tulajdonos. A valtas a nyelv-
tanulas és a kilfoldi tizletfelekkel valé kap-
csolattartas mellett olyan kérdéseket is fel-
vetett, mint azimporttevékenység finanszi-
rozasa. Az akadalyokat azonban olyannyira
sikeresen vették, hogy 2005-ben a Pagat lett
a Komatsu negyedik legjobb europai érté-
kesitdje. A vallalat belépett a magyarorsza-
gi top tizes targoncaforgalmazdk kozé, és
kis cégként fel tudott sorakozni a nagy né-
met multik mellé.

TOBB LABON. Bara gazdasagi valsag, az
autoiparhoz hasonl6an, atargoncaipartis ér-
zékenyen érintette, a Pagatnem veszitett po-
ziciot. Kifizetéd6nek bizonyulta tobb ldbon
allas: akkor sem adtak fel a kevésbé nyere-
séges lizletdgakat, amikor marjobban ment,
s a krizis begylir(izése utan éppen ezek se-
gitették ki az értékesitést. ,Uj targoncét so-
kan nem tudtak venni, viszont kedvezébb
lehetdséget kerestek a meglévé gépek kar-
bantartasara, igy jovedelmezdvé vélt a javi-
tds és az alkatrész-kereskedelem” - magya-
razza Bacsi Péter. Tavaly még Ujitasba is be-
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M 43 éves, a Pagat Gold Zrt. alapito tu-
lajdonosa.

M Nos, felesége szintén a cégnél dol-
gozik. Két fiuk van.

M Erdeklik a régi autok és a zseblam-
pak. Szabadidejében szivesen fallab-
dazik és kertészkedik.

le mertek vagni, és bevették tevékenysége-
ikkozé atargonca-gumiszereléstis. Lépései-
ketigazolja, hogy baratargoncapiacrol are-
cesszid miattlényegében kivonultak apénz-
intézetek, a Pagat azon kevesek kozé tarto-
zott, amelyeket tovabbra is szivesen finan-
sziroznak. Gondoltak a markaképviselGikre
is: az értékesités visszaesését ligy probaltak
kompenzalni, hogy tigyfélbarat konstrukci-
ok kialakitasaval és nagy kedvezményekkel
segitették partnereiket.

,+Avéllalkozdsom beinditdsakor megkap-
tamt6liik minden szakmai tamogatast. Ami-

ota egyutt dolgozunk, barmilyen probléma
megoldasaban készséggel alltak rendelke-
zésemre, noha a két cég profilja kozel azo-
nos, teht bizonyos értelemben véve kon-
kurenseivagyunk egymasnak” - meséli Ko-
vacs Krisztian, a Targoncatechnika Kft. igy-
vezet( igazgatoja. Bacsi Péter elismeri, nem
tartanak a tobbi magyar kisvéllalattol; fon-
tosabb szamukra, hogy sikeresen tudjanak
egyltt dolgozni veliik. Rendszeresen fel-
tlinnek a fontos szakmai forumokon, jelen
vannak az anyagmozgatassal kapcsolatos
kiallitasokon. A standjukat mindig feldob-
jak valamilyen show-elemmel, példaul ja-
tékokkal vagy sorsolassal. ,Bevonzzuk az
embereket, és ha mdr odajottek, szivesen
maradnak beszélgetniis. Sosem lehet tudni,
kibéllesz egyszervevd.” Emiatt nagy hang-
sulytfektetnek a megjelenésiikre: ezt épp-
ugy szolgalja feltling sarga-zold szinGssze-
allitasuk, mint internetes jelenlétiik: tobb

N

mint hisz weboldalt mikddtetnek targon-
ca témdban.

A jovére huszéves Pagat Gold meguijulva
fogja tinnepelni az évfordulot. Masfél éve
profiltisztitds céljabol hoztak létre a targon-
ca-flottakezeléssel foglalkozo Pagat Rental
Kft.-t, a kozelmultban pedig novelték a ter-
mel6ilétszamot, atszervezték a részlegeket,
és megerositették azok onalldsagat. ,Mar
elébb megkellettvolnatenniink ezeketalé-
péseket; avalsag pozitiv hozama volt, hogy
megadta a kezd6lokést.”

Jov6januarig egy feladat még biztosan var
Bacsi Péterre. Minden Pagat-alkalmazottren-
delkezik a cég egyedi, eziistszinti targonca-
logos kitlizéjével, atiz éve a vallalatnal dol-
goz0 kollégak pedig aranyat kapnak. A cég-
vezetonek lassan el kell gondolkodnia, mi-
lyennel lepje megazokataveteranokat, akik
mar 20 éve tagjai a csapatnak.

ZSELY ANNA
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